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	Nazwa projektu
	businessretake.com

	Projektodawca
	Andrzej Jęziorski

	Lokalizacja
	Lipno, Polska

	 
	 

	Branża
	 IT (nowe technologie)

	Faza rozwoju
	 Projekt ukończony, czeka na finansowanie
 Na etapie „planowania” (biznes plan).

	 
	 

	Zakładane nakłady inwestycyjne
	 200 tys. euro
 (kosztorys w punkcie 8. biznesplanu)

	 
	 

	Możliwości wyjścia
	 Opłacalne dla inwestora po ok. 2-3 latach od momentu wejścia w inwestycję.



















[bookmark: _Toc271550118]Podsumowanie projektu (max 1,5 strony)
W obecnej dekadzie, na rynku IT (nowych technologii) obserwujemy tworzenie się ogromnych konglomeratów biznesowych, w praktyce wydającym się niemożliwym do pokonania. Ich przykładami mogą być rynek aukcji internetowych -> eBay.com czy też, ostatnio popularne tzw. „socializing”, czyli tzw. social media (serwisy społecznościowe) – mowa tu o Facebook.com (czy też popularna nasza-klasa.pl, która odniosła sukces na rynku polskim, jednak obecnie traci ogromną część użytkowników na rzecz facebooka, gdzie każdy się przenosi i co potwierdzają statystyki*).

Odwołując się do poprzedniej idei konglomeratów, których niemożliwe będzie „wygryzienie” z pozycji lidera rynku (jednak mowa tylko tutaj o rynkach światowych) powstał pomysł stworzenia jednego ogolnoświatowego serwisu internetowego, który skupiałby ludzi, którzy chcieliby sprzedać i posiadają rzeczy luksusowe (lub wartościowe), a których sprzedaż jest utrudniona i rozciągnięta w czasie.

Idea opiera się na wprowadzeniu portalu na rynek, na którym będzie możliwość umieszczenia za symboliczną opłatą: [1] biznesu oraz aktyw biznesowych, [2] nieruchomości (domy, także komercyjne nieruchomości), a w przyszłości także [3] samochody, [4] luksusowe wyspy oraz inne.

Innowacyjność tego projektu polega na tym, że nie istnieją globalne / lokalne (krajowe) odpowiedniki firm działających w tej branży lub są one mocno rozdrobnione (nie ma głównego potentata), bądź też bariery wejścia dla tych firm są (oraz dla samych klientów końcowych) są na tyle uciążliwe, że chcieliby oni skorzystać z takiego portalu (np. ograniczenie czasowe na aukcjach do 14 dni, a czasem do miesiąca czasu na wystawienie – widzialność ogłoszenia), także konieczność płacenia horrendalnych opłat w przypadku sprzedaży na aukcjach (liczone w setkach tysięcy złotych w przypadku nieruchomości lub biznesów).

Segment tego rynku jest bardzo słabo zagodosparowany. Istnieje możliwość wprowadzenia poszczególnych wersji językowych (oraz regionalnych), bazujących na jednej podstronie, dzięki czemu w większości krajów praktycznie jest zdobywana pozycja #1 w wyszukiwarkach internetowych (jak Google). Ze zdobytych informacji wynika, że tylko w Polsce serwisy w tym segmencie (o których de facto, nikt nie ma pojęcia – nikt nie zna) zarabiają min. 100 tys. zł rocznie (tylko w Polsce!). W dodatku ważna jest informacja, że serwisy te nie posiadają żadnej reklamy (wynika to z przeprowadzonej analizy, tzw. „sea”) prócz tej w wyszukiwarkach (zostały tam zaindeksowane bez żadnego pozycjonywania, czyli tzw. „naturalnie” lub inaczej: nikt nie był obecny).

Idea portalu opiera się na tym, że aby sprzedać przedmiot bądź też dobro, którego zakup wymaga przemyślenia jak np. biznes czy nieruchomość nie wystarczy czas 2 tyg. (max. w przypadku serwisów aukcyjncyh), gdzie tysiące osób wystawić mogą tylko na 2 tyg. czasu produkt i w przypadku zakupu (przez kogoś) muszą zapłacić ogromne pieniądze, a jeśli tego nie zrobią firmy windykacyjne ściągną z nich to zadłużenie lub sprawa trafi do sądu; czy też jak w przypadku innych serwisów – max. miesiąc czasu, bądź do kilku miesięcy z koniecznością ciągłego przedłużania. W portalu ogłoszenia będą promowane z czasem min. 1 rocznym, co pozwoli na ich zaindeksowanie w wyszukiwarkach i ciągłe promowanie. Zostaną także wprowadzone rozwiązania, którego brak u jakiekolwiek konkurencji (np. skrócone linki). Przedmioty te będą promowane w klientów ojczystych językach, a także regionalnych wyszukiwarkach i krajach (co obecnie nie występuje). Zarabiać będzie można także na umożliwieniu przedstawienia swej oferty franczyznom poprzez oferowanie im opcji umieszczenia prezencji swojego biznesu na odpowiednio przygotowanej stronie internetowej w cenie $200+VAT / rocznie (w wersji podstawowej ogłoszenia). Opcje dodatkowe natomiasy będą kosztowały odpowiednio więcej (niektóre przekraczając cenę samego ogłoszenia).

Jednym zdaniem: jest możliwość niewyobrażalnego wręcz zysku (znacznie większego niż obecne przychody Facebook.com po kilku latach).

Produkt jest już gotowy i wymagane jest finansowanie na zakup rzeczy koniecznych do jego umieszczenia w Internet oraz zakup licencji oraz kupna kilku skryptów co pozwoli na zdobycie jego pozycji (rynek internetowy charakteryzuje się innymi standardami niż tzw. „konwencjonalne biznesy”). Aktualne zdjęcia portalu znajdują się dostępne (jest to wersja Alpha, czyli wczesna – wygląd ulegnie zmianie w czasie): http://path-of-power.com/businessretake/.

Strategia marketingowa, polegająca na wprowadzeniu produktu na rynek będzie składała się z kroków (po otrzymaniu finansowania):

1. Automatycznego dodania na stronę ok. 100- 300 ogłoszeń dziennie (ważnych, w pełni kompletnych z obrazkami) dzięki zakupieniu tzw. botów (techniczne) indeksujących źródła ogłoszeniowe. W przypadku zgłoszenia przez kogoś naruszenia, ogłoszenie będzie natychmiast usuwane bez żadnych pytań.
2. Zakupu pozycjonowania w wyszukiwarkach pod kluczowymi frazami jak „business for sale” czy „sell business” (czyli np. ktoś wpisuję na Google: „sell business” [„sprzedam biznes” przyp. tłum.] to wówcza portal wyskoczy na jednym z topowych miejsc w pozycjach wyszukiwania).

Idea jest taka, aby najpierw uczynić portal (stworzyć „wrażenie”), iż jest on „popularny” i odwiedzany. Wówczas, klient – po zobaczeniu profesjonalizmu oraz staranności z jaką jest on wykonany dokona wystawienia swojego biznesu / nieruchomości na w/w portalu, płacąc kartą kredytową.

Wystarczy 300 ogłoszeń zwykłych (nie licząc umieszczenia ogłoszenia przez żadną franczyznę w serwisie) ani żadnych opcji dodatkowych da to kwotę na czysto rzędu 100 tys. złotych. W momencie otrzymania pierwszych zamówień i udoskonalenia oraz dogłębnego przetestowania serwisu (na co zostanie wykorzystany początkowy okres 6 miesięcy po jego umieszczeniu w sieci), powstaną pierwsze wersje językowe – targetowane na poszczególne bogate kraje jak np. Indie, Chiny, Rosja, Niemcy, Wielka Brytania w ich ojczystych językach. Da to przewagę na rynku oraz zapewni bezkonkurencyjność, dzięki wykorzystaniu faktu, że na tych poszczególnych rynkach nie istnieje żadna znacząca konkurencja w tym sektorze.

Pewne jest, że po utworzeniu wersji językowych (dzięki pozycjonowaniu) portal będzie wyświetlany zawsze na #1 miejscu w wyszukiwarkach pod frazami (w odpowiednich językach) „sprzedam biznes” czy „kup biznes” co zapewni znaczny wzrost zamówień na wystawienie ogłoszeń biznesów  czy nieruchomości oraz na zdobycie pozycji lidera (w czasie) na rynku globalnym. Istotna wydaje się także ilość ogłoszeń (która musi być jak największa) poprzez zaoferowania wystawienia ogłoszenia na min. 1 roku czasu (jednak z możliwością jego „pauzy” po otrzymaniu wpłaty).

* wg. Gemius.pl, spadek z ponad 11 mln UU (unique users, unikalnych) odwiedzin w 2008 do 2.5 mln w 2011.
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[bookmark: _Toc271550121]Nazwa i forma prawna
Niezarejestrowane.
[bookmark: _Toc271550122]Przedmiot działalności
Usługi internetowe.
[bookmark: _Toc271550123]Siedziba i terytorium działania
Lipno, Kujawsko-pomorskie (adres zarejestrowania), natomiast siedziba będzie znajdować się w przyszłości w stolicy. Rynek międzynarodowy (globalny) w obszarze IT.

	[bookmark: _Toc271550124]Charakterystyka produktu/usługi



[bookmark: _Toc271550125]Opis produktu
Produktem oferowanym w serwisie będzie możliwość umieszczenia ogłoszenia internetowego dot. sprzedaży biznesu, bądź nieruchomości (oferta będzie również rozszerzona dla lokalnych developerów mieszkań jak i dla komercyjnych nieruchomości) wraz z kosztem umieszczenia zdjęć, dokumentów, a także innych materiałów (w tym możliwość umieszczenia własnego kodu) oraz dostęp do innych funkcji typu skrócone odnośniki do oferty oraz promocja ogłoszenia na innych serwisach oraz mediach informacyjncyh (jak wyszukiwarki internetowe) w zamian za: 100$+VAT (za 1 ogłoszenie) na rok czasu (będzie możliwość od razu wykupienia czas umieszczenia ogłoszenia na większą ilość czasu, jednak nie więcej niż 20 lat).

Struktura cen została przedstawiona tutaj: http://path-of-power.com/businessretake/prices.png (są zarysowane opcje dodatkowe jak pogrubienie, podświetlenie, dystynkcja, strona kategorii oraz strona główna). Ich łączny koszt to ponad $1 943 brutto (wszystkie ceny są podane w dolarach), dla wszystkich opcji na rok czasu dot. jednego ogłoszenia. Nie są one wymagane, są to opcje dodatkowe, ich zakup nie uprawnia do otrzymania zwrotu (proszę zwrócić uwagę na to, że o ile samo wystawienie ogłoszenie jest bardzo tanie, tak opcje dodatkowe, które wyróżniają ogłoszenie na liście wyników wyszukiwania / kategorii – z pewnościa, na które skusi się część użytkowników są droższe). Ich struktura wygląda tak.

 [image: prices]       

W przypadku ogłoszeń franczyznodawców (franczyzn) ceny te będą dwukrotne.
Współpraca z franczyznodawcami będzie odbywała się na identycznych zasadach jak umieszczenie ogłoszenia w serwisie. W przyszłości ciekawą alternatywą wydaje się pozyskiwanie franczyznodawców czy też rozesłanie informacji reklamowej (np. listy) do siedzib największych spółek.
[bookmark: _Toc271550126]Odbiorcy
Ludzie bogaci, którzy posiadają wartości luksusowe, bądź stanowiące wartość pieniężną jak: ludzie posiadający biznesy, nieruchomości czy inne aktywa (gdzie dom niekoniecznie jest aktywem).

Załóżmy, że pewna, bogata osoba posiada 3 stacje benzynowe lub pewien biznes, który chce spieniężyć, ponieważ przechodzi na emeryture i potrzebne jej są pieniądze, aby sobie godnie pożyć (np. zrobić wycieczki zagraniczne dookoła świata) lub też inne wydatki. Wydaje się oczywistym, że opłata $100+VAT (proszę $ dolara liczyć jako PLN, złotówkę gdyż jest to podobnie jak u nas: dla nich wartość dolara jest jak dla nas złotówki) za wystawienie ogłoszenia w serwisie na rok, tylko po to, aby spieniężyć biznes nie stanowi wydatku w zamian do korzyści, które może ta osoba osiągnąć wystawiając w/w biznes i zwiększając szanse dla znalezienia nabywcy. W dodatku zapewne taka osoba wykupi wiekszość / wszystkie opcje dodatkowe tylko po to, aby jak najszybciej (zwiększyć widzialność ogłoszenia, aby zobaczyło go największa ilość potencjalnych nabywców lub ludzi, którzy powiedzą o tym ogłoszeniu innym, znajomym) dokonać sprzedaży biznesu / nieruchomości czy też innej rzeczy luksusowej jak np. łódź.

W zasadzie klientem serwisu jest każda osoba, która chce kupić lub sprzedać biznes, nieruchomość czy też posiada własną kancelarię prawniczą i chce reklamować się na stronie (bądź biuro brokerskie – usługi związane ze sprzedażą bądź kupnem biznesów / nieruchomości, obsługa prawna oraz inne usługi poboczne) lub też właścicieli luksuowych dóbr czy franczyzn. W istocie: rynek jest liczony w milionach potencjalnych klientów, do których możliwe jest dotarcie. Są to najczęściej osoby starsze w wieku 30 lat i wzwyż, chociaż zarysowuje się tendencja do tworzenia się w tej grupie ludzi bardzo młodych (20 lat i wzyż) ze względu na fakt m.in. masowych wyjazdów za grani lub chociażby otrzymania spadku (najczęściej po studiach), bądź też pieniędzy zaoszczędzonych przez rodziców, którzy przekazują dosyć spore kwoty ich dzieciom. Osoby te najczęściej szukają biznesu do kupna bądź chcą już sprzedać jakieś luksusowe dobra.

Opcja konta płatnego, które będzie umożliwiało pewne benefity na zasadzie automatycznego billingu karty kredytowej każdego miesiąca (bądź kwartału) wydaje się ciekawą alternatywą.

[bookmark: _Toc271550127]Sprzedaż i kanały dystrybucji
[bookmark: _Toc271550128]Internet (niemal zerowe koszty prowadzenia działalności, największe możliwe zyski ze względu na brak ograniczeń demograficznych przez co możliwość dotarcia do każdej osoby, która ma dostęp do Internetu, bądź też nie (istnieje możliwość wstawienia ogłoszenia dla osób postronnych za kogoś)).
Strategia wprowadzenia produktu na rynek została opisana w podpunkcie 1.2 niniejszego biznes planu.
Technologia
Technologia już istnieje i produkt jest gotowy. Produkt został napisany przy użyciu najnowocześniejszej technologii dot. tworzenia stron internetowych (xHTML, PHP5, MySQL, CSS, Ajax, Jquery, Javascript). Serwis internetowy jest wykonany zgodnie z najnowszymi standardami oraz trendami obowiązującymi na rynku , strony ładują się natychmiastowo dzięki zastosowanej kompresji kodu oraz chache’owani (techniczne) plików po stronie użytkownika. Engine, na którym została oparta jest autorski i jest efektem 7 lat udoskonalania. Cały serwis opiera się na plikach, które są dynamicznie załadowywane. Korzysta on z plików językowych, przez co wprowadzenie wielojęzykowości jest możliwe poprzez podpięcie dokonanym tłumaczeń.

	[bookmark: _Toc271550129]Charakterystyka zespołu


[bookmark: _Toc271550130]Przewidywana struktura organizacyjna
W momencie startu projektu będzie pracować tylko jedna osoba - autor i osoba stojąca projektem. W chwili startu jak i zaraz po otworzeniu serwisu nie będą zatrudniane żadne osoby na stałe, a w celu zredukowania kosztów do mininum - do prac niezbędnych zostaną wynajęte zewnętrzne osoby, a także tylko do tych, których wykonanie będzie dla autora niemożliwe bądź nieopłacalne (nieefektywne) czasowo (jak np. budowa 15 botów, techniczne). Autor będzie odpowiedzialny osobiście (zalicza się do tego ciągła praca nad serwisem w sensie programistycznym) za wszystkie prace oraz ich nadzorowanie.

Za marketing (który na początku będzie stanowił tylko pozycjonowanie strony w wyszukiwarkach) będzie odpowiedzialna zewnętrzna firma, jednak jeśli chodzi o firmę to nikt (początkowo) nie będzie w niej zatrudniony prawdopodobnie do momentu kiedy rozpocznie się pierwsza sprzedaż (czyli efektywny czas ok. 6 miesięcy od momentu opublikowania strony w internecie – trzeba tutaj zwrócić uwagę, że rynek internetowy charakteryzuje się innymi warunkami niż tzw. „biznesy konwencjonalne”), jednak po tym czasie prawdopodobne jest, że sprzedaż zacznie wzrastać lawinowo.
[bookmark: _Toc271550131]Skrócone życiorysy członków zespołu
Andrzej Jęziorski, ur. 29.07.1989, andypsv@path-of-power.com, 519 594 539

[bookmark: _GoBack]W wieku 19 lat założył firmę w Anglii zajmującą się sprzedażą odczynników chemicznych. Dzięki ambitnym założeniom oraz ciągłej pracy nad projektem, dzięki sklepowi internetowemu (niemal zerowe koszty działalności, zasięg na cały świat), stał się #1 na świecie największym dostawcom (i najpopularniejszym) mocno niszowych substancji jak: 4-methylmethcathinone oraz Methylenedioxypyrovalerone, osiągając przychód rzędu --- tys. zł, profit --- tys. zł, wraz ze stroną internetową: http://path-of-power.com/i/rc/m.gif, http://path-of-power.com/i/rc/p1.gif. Biznes został sprzedany z przyczyn natury osobistej, niedługo po jego sprzedaży weszło rozporządzenie o zakazie sprzedaży substancji chemicznych przez firmy nie posiadające na to licencji (w praktyce: firmy farmaceutyczne mogą się tylko tym zajmować).

Zajmuje się od 7 lat profesjonalnym tworzeniem stron internetowych, z portfolio prac: www.cocaincorp.com, posiada także bloga, który jest w 1 mln najczęściej odwiedzanych stron na świecie: www.path-of-power.com.

Napisał także i wydał książkę ("Wiedza Tajemna: Moc Spirytualizmu"), jej wersja elektroniczna jest udostępniona (za darmo), pod adresem: http://path-of-power.com/,211. Jedna ze stron internetowych, którą zrobił dla poszczególnego klienta była pokazana w TVP1 (klient był zaproszony do programu). Video można obejrzeć na stronie portfolio.

Od urodzenia interesuje się biznesem, samorozwojem, a zdobytą wiedzę wykorzystuje na codzień. Obecnie jego największym marzeniem jest zrealizowanie serwisu internetowego, który nie dość, że będzie profitował miliony złotych miesięcznie, to także będzie wart miliardy dolarów. Nigdy z tego marzenia nie zrezygnuje.

Ukończone liceum na kierunku mat.-fiz. ze zdaną maturą. Uczęszczał do gimnazjum prywatnego w Lipnie.

[bookmark: _Toc271550132]Harmonogram zatrudniania pracowników
W momencie przed-otworzeniowym serwisu brak jest przewidzianego zatrudnienia pracowników etatowych, co najwyżej na umowę zlecenie do wykonania poszczególnych prac, których wykonanie nie jest efektywne czasowo. Pozostała strategia została opisana w podpunkcie 5.1.

	[bookmark: _Toc271550133]Analiza SWOT



[bookmark: _Toc271550134]Silne strony
Z pewnością najsilniejszą stroną projektu jest osoba za nim stojąca, która posiada całkowitą więdzę praktyczną dot. prowadzenia biznesu, a także zna sposoby osiągnięcia poszczególnych celów strategicznych w branży IT (techniczne). Wiedza, która została wykorzystana i zdobyta wcześniej poprzez praktykę będzie użyta przy wypozycjonowaniu tego serwisu (w czasie) na #1 lidera na świecie zarówno globalnego jak i skierowany na poszczególne regiony. Nie istnieją globalne serwisy, które zbierają klientów z poszczególnych krajów. Nie istnieje potentat światowy w tej branży – jest to „luka” rynkowa, którą trzeba wykorzystać. Wszystkie inne silne strony projektu zostały wymienione w podpunkcie 1.2 (podsumowaniu), jak i sama strategia stania się liderem na rynku.
[bookmark: _Toc271550135]Słabe strony
Niestety jeśli chodzi o autora pomysłu to posiada on kompletny brak umiejętności jeśli chodzi o przygotowanie merytoryczne projektu (tzn. „praca papierkowa”) do pozyskania inwestora strategicznego, a także żadne umiejętności jeśli chodzi o księgowość i rozliczanie się w urzędach.
[bookmark: _Toc271550136]Szanse przedsiębiorstwa
Dzięki bardzo silnym „fundamentom”, czyli tak naprawdę osobom, które stoją za pomysłem – przedsiębiorstwo ma ogromne szanse na stanie się numerem #1 w tej branży, a także dzięki bardzo dobrze przemyślanej strategii osiągania poszczególnym celów. Ważna jest także informacja, że autor pomysłu nigdy nie zaakceptuje gorszej pozycji niż pierwsza, w danej branży, stąd pewność osiągnięcia sukcesu w tej dziedzinie. Istotną szansą dla projektu jest brak lub słaba konkurencja na poszczególnych rynkach krajowych (regionalnych) oraz techniczne błędy jakie konkurencja popełniła w tworzeniu swoich stron internetowych w odniesieniu do budowy stron pod wyszukiwarki internetowe (które zostały wykorzystane w projekcie).

Kolejną szansą przedsiębiorstwa będzie z pewnością wzrost świadomości społecznej o możliwości sprzedaży przez internet oraz brak pobierania opłat za sprzedaż biznesu, nieruchomości czy luksusowego przedmiotu co jest istotną cechą kompetetywną w porównaniu np. do aukcji internetowych, a także czas wystawienia (widzialności) ogłoszenia.

Ważne jest także zauważenie tendencji do bogacenia się społeczeństw, a w związku z tym – rotację i konieczność kupna bądź sprzedaży biznesów, nieruchomości, a także dóbr luksusowych. Jest to rynek, który intensywnie się rozwija, ale tendencja jest tylko bardzo wzrostowa (z roku na rok).
[bookmark: _Toc271550137]Zagrożenia przedsiębiorstwa
Prawdopodobne wydaje się pozyskanie inwestora strategicznego w dalszej części przedsięwzięcia, jednak co zostało uwzględnione w słabych stronach – informacje spisane na papierze jak np. prognozy i ogólnie „sprawy papierkowe” nie są mocną stroną autora. Może to stanowić przeszkodę na drodze do rozwoju (jeśli będę musiał to zrobić samemu, rozpisać w tych dokumentach).

	[bookmark: _Toc271550138]Perspektywy rozwoju oraz ocena ryzyka



[bookmark: _Toc271550139]Perspektywy rozwoju przedsiębiorstwa
1. Wystarczy 300 pierwszych ogłoszeń (bez żadnych opcji dodatkowych), aby zarobić na czysto (po odliczeniu podatku) – 100 tys. złotych (słownie: sto tysięcy złotych).
2. Wprowadzenie lokalnych wersji językowych na 10 największych (najbogatszych) krajów na świecie (m.in. Chiny, Indie) i wypozycjonowanie ich.
3. #1 na Google pod kompetetywnymi frazami (+ frazy główne: „business for sale”, czy „sell business”) [frazy, które są największe i najlepsze dla produktów jak np. wystawienie biznesu na sprzedaż, na których można zarobić] oraz innych wyszukiwarkach mając ymi największy udział na rynku (Yahoo, Bing); pozycjonowanie fraz na poszczególne frazy (np. dla Chin). Frazy te będą idealnym początkiem do zdobycia rynku globalnego.

O ile na początku działalności serwisu będzie on mocno nastawiony na biznesy oraz sprzedaż biznesu (rynek gdzie jest najwięcej do zrobienia), tak w dalszej perspektywie zostanie wprowadzona możliwość wystawiania w serwisie m.in. luksusowych łodzi, wysp, drogiej biżuterii oraz innych luksusowych dóbr. Także możliwość wstawienia oferty dla developerów (umieszczenia i kupna mieszkań poprzez serwis).

Sukces na rynkach zagranicznych (m.in. Rosja, Indie, Chiny czy Niemcy) jest w zasadzie pewny, gdyż na w/w nie istnieje silna konkurencja, a sam koszt wypozycjonowania strony na #1 jest niemalże zerowy. Z rynkiem międzynarodowym są związane ogromne możliwości finansowe projektu i okazja, która musi zostać wykorzystana w celu zdobycia pozycji lidera #1 na skalę międzynarodową.

[bookmark: _Toc271550140]Ocena ryzyka
Od siebie dodam informację, że jest to projekt, z którym sobie w 100% poradzę i zostanie on wprowadzony na rynek.

	Ocena ryzyk

	Nazwa ryzyka
	Charakterystyka
	Prawdopodobieństwo wystąpienia (wysokie / średnie / niskie)
	Podatność biznesu na ryzyko (rozmiar wpływu)
	Sposoby minimalizacji ryzyka

	Pozyskanie inwestora strategicznego
	Pozyskanie inwestora, który umożliwi dalszy rozwój projektu poprzez udzielenie wsprarcia lub kanałow medialnych, pieniężnych na promocję serwisu.
	Średnie / niskie
	Brak pozyskania spowolni o kilka-kilkanaście miesięcy rozwój serwisu i jest raczej ciężki do oszacowania w skali długoterminowej.
	Wynajęcie firmy, która przygotuje odpowiednie dokumenty.





	[bookmark: _Toc271550141]
Nakłady inwestycyjne



[bookmark: _Toc271550142]Wysokość nakładów inwestycyjnych
200 tys. euro
[bookmark: _Toc271550143]Struktura nakładów inwestycyjnych
KOSZTORYS (businessretake.com)
	
	sztuka

	15 botów (jednorazowy) [techniczne]
	do 500 zł / szt.

	Certyfikat SSL / rok [techniczne]
	1 200 zł

	Serwer dedykowany (musi być dedykowany pod SSL)*
	3 000 – 4 000 zł

	Pozycjonowanie w wyszukiwarkach / rok
	do 20 000 – 25 000 zł

	Korekta angielskiego (jednorazowy)**
	2 000 zł

	Licencje na komercyjne skrypty
	1 500 – 2 500 zł

	Inne bezpośrednio związane z serwisem (domena, certyfikat SSL itp.)
	ok. 1 500 zł

	Reklama oraz inne (jak np. koszty translacji na poszczególne języki)
	




*opcjonalny jest także zakup osobnej maszyny w celu obniżenia kosztów długoterminowych jednak nie wcześniej niż po osiągnięciu min. 200 tys. odwiedzin miesięcznie
** nie są uwzględnione koszty wprowadzenia dodatkowych języków (w chwili staru serwis będzie dostępny w jęz. Angielskim); opłata będzie uwzględniała przepuszczenie przez korekte wszystkich tesktów napisanych w w/w języku (także tych, które się pojawią po zamieszczeniu serwisu w internecie); także koszt korekty artykułów udostępnionych na stronie, koszty korekty regulaminu strony i innych informacji; jest to opłata na rok

Wszystkie koszty są orientacyjne, ceny są dosyć wygórowane, jednak osobiście dołożę wszelkich starań, aby w maksymalny sposób je obniżyć, a także wyeliminować niektóre z nich (np. serwer dedykowany będzie potrzebny po min. pół roku czasu, jednak w miarę wzrostu popularności serwisu będzie on wymagany).



	[bookmark: _Toc271550152]Dane kontaktowe



	Pozycja
	 (osoba kontaktowa)

	Imię i nazwisko

	Andrzej Jęziorski

	Adres zamieszkania

	Sikorskiego 10/22
87-600 Lipno

	Email

	andypsv@path-of-power.com

	Nr telefonu

	519 594 539




ANALIZA



[bookmark: _Toc271550213]Podsumowanie analizy rynku (max 0,5 strony)
Rynek w segmencie usług ogłoszeniowych jest mocno nienasycony lokalnie (wg. podziału na kraje i języki) i zawiera ogromne pole do stania się liderem w branży na skalę międzynarodową (m.in. dzięki temu, że konkurencja przestała się rozwijać kilka dobrych lat temu, a także iż nie posiada ona kilkudziesięciu innowacji, które zostaną wprowadzone w portalu). Na rynku istnieją 2 liczący się konkurenci (www.businessesforsale.com i www.bizbuysell.com), od których wiele zostało wyciągniętego w sensie nauki, a zdobyte przez nich osiągnięcia zostały wykorzystane w projekcie, udoskonalając go znacznie (niemal o połowę większa funkcjonalność i nowe elementy).
Mimo analiz różnych osób, że jest to rynek „ciężki do zdobycia”, bądź też opiniom, że konkurencja ma silnie ugruntowaną pozycję – ale jest to pogląd osób, które nie posiadają żadnego doświadczenia w tworzeniu stron internetowych (technicznych), wiedzy o wyszukiwarkach (SEO), marketingu oraz wiedzy ogólnej dot. biznesu (w internecie), a także zapewne osób, którzy nie odniosły żadnego sukcesu biznesowego w internecie (pomijając sklepy internetowe).
Jest to segment rynkowy, w którym pozycja lidera jest do zdobycia, numer #1 na skalę międzynarodową, dzięki wprowadzonym innowacjom oraz pomysłom. Do tego zadania autor solidnie się przygotowywał, nie tylko tworząc sam serwis, ale również na błędach, testowaniu i wdrażaniu z sukcesem wielu produkcji internetowych (więcej w biznesplanie, w sekcji „dokonania”). Autor projektu zna realia panujące w Internecie i jest w stanie je wykorzystać na swoją korzyść dzięki doświadczeniu zdobytemu w przeszłości.
Autor projektu wie, że zdobycie tego segmentu rynku jest osiągalne w zakresie jego możliwości, co zostało udowodnione w niniejszej analizie. Jest to biznes, w którym czuję się on najlepiej i dzięki pasji, ciężkiej pracy zdobędędzie pozycję lidera #1 na skalę międzynarodową.

	[bookmark: _Toc271550216]Sprzedaż i dystrybucja


[bookmark: _Toc271550217]Charakterystyka grupy docelowej
[bookmark: _Toc271550218]Ludzie bogaci, którzy posiadają wartości luksusowe, bądź stanowiące wartość pieniężną jak: ludzie posiadający biznesy, nieruchomości czy inne aktywa (gdzie dom niekoniecznie jest aktywem).

Załóżmy, że pewna, bogata osoba posiada 3 stacje benzynowe lub pewien biznes, który chce spieniężyć, ponieważ przechodzi na emeryture i potrzebne jej są pieniądze, aby sobie godnie pożyć (np. zrobić wycieczki zagraniczne dookoła świata) lub też inne wydatki. Wydaje się oczywistym, że opłata $100+VAT (proszę $ dolara liczyć jako PLN, złotówkę gdyż jest to podobnie jak u nas: dla nich wartość dolara jest jak dla nas złotówki) za wystawienie ogłoszenia w serwisie na rok, tylko po to, aby spieniężyć biznes nie stanowi wydatku w zamian do korzyści, które może ta osoba osiągnąć wystawiając w/w biznes i zwiększając szanse dla znalezienia nabywcy. W dodatku zapewne taka osoba wykupi wiekszość / wszystkie opcje dodatkowe tylko po to, aby jak najszybciej (zwiększyć widzialność ogłoszenia, aby zobaczyło go największa ilość potencjalnych nabywców lub ludzi, którzy powiedzą o tym ogłoszeniu innym, znajomym) dokonać sprzedaży biznesu / nieruchomości czy też innej rzeczy luksusowej jak np. łódź.

W zasadzie klientem serwisu jest każda osoba, która chce kupić lub sprzedać biznes, nieruchomość czy też posiada własną kancelarię prawniczą i chce reklamować się na stronie (bądź biuro brokerskie – usługi związane ze sprzedażą bądź kupnem biznesów / nieruchomości, obsługa prawna oraz inne usługi poboczne) lub też właścicieli luksuowych dóbr czy franczyzn. W istocie: rynek jest liczony w milionach potencjalnych klientów, do których możliwe jest dotarcie. Są to najczęściej osoby starsze w wieku 30 lat i wzwyż, chociaż zarysowuje się tendencja do tworzenia się w tej grupie ludzi bardzo młodych (20 lat i wzyż) ze względu na fakt m.in. masowych wyjazdów za grani lub chociażby otrzymania spadku (najczęściej po studiach), bądź też pieniędzy zaoszczędzonych przez rodziców, którzy przekazują dosyć spore kwoty ich dzieciom. Osoby te najczęściej szukają biznesu do kupna bądź chcą już sprzedać jakieś luksusowe dobra.

Opcja konta płatnego, które będzie umożliwiało pewne benefity na zasadzie automatycznego billingu karty kredytowej każdego miesiąca (bądź kwartału) wydaje się ciekawą alternatywą.

Opis kanałów dystrybucji
Internet (niemal zerowe koszty prowadzenia działalności, największe możliwe zyski ze względu na brak ograniczeń demograficznych przez co możliwość dotarcia do każdej osoby, która ma dostęp do Internetu, bądź też nie (istnieje możliwość wstawienia ogłoszenia dla osób postronnych za kogoś)).
Strategia wprowadzenia produktu na rynek została opisana w podpunkcie 1.2 niniejszego biznes planu.


	[bookmark: _Toc271550219]Charakterystyka rynku



[bookmark: _Toc271550220]Oszacowanie potencjalnej wielkości rynku
Sumaryczna wielkość rynku w skali globalnej to ok. ok. 5-20mld dolarów (w sensie możliwych do zarobienia, podzielonych na głównych uczestników tego segmentu rynku, sam eBay profituje 2 mld$ rocznie przy 9.2 mld$ przychodu). Paradoksalnie dzięki pobieraniu tak ogromnych opłat (w porównaniu do minimalnych pobieranych przez eBay, przy wystawieniu – niezależnie od sprzedaży), przy byciu najlepszym i największym na świecie – możliwe byłoby osiągnięcie podobnych profitów lub nawet wyższych.
Opis jakościowy rynku
Rynek znajduje się w fazie mocno wzrostowej i wydaje się, że nigdy ten wzrost się nie skończy.
Marże na rynku, które są możliwe do narzucenia są znaczne, ponieważ brak jest praktycznie kosztów prowadzenia takiego biznesu (są one minimalne w porównaniu do możliwych do osiągnięcia zysków). Branża internetowa charakteryzuje się niemalże zerowymi kosztami prowadzenia działalności (pomijając wydatki na pozycjonowanie i reklamę, które też są bardzo niskie).
	[bookmark: _Toc271550222]Charakterystyka konkurencji


[bookmark: _Toc271550223]Charakterystyka najważniejszych konkurentów
Na rynku istnieje tylko 2 liczących się graczy. Jednym z nich jest serwis:
- www.businessforsale.com, który jest obecnie liderem w kategorii wyszukiwarek (jednak zawiera pewne niedopatrzenia, które zostały wykorzystane w budowie obecnego serwisu), w serwisie miesięcznie publikowanych jest ok. 10-20 tys. ogłoszeń miesięcznie, a jednocześnie w serwisie widnieje ok. 52-56 tys. ogłoszeń; biorąc uproszczenie, że każdy z nich kosztuje ok. $100 za 3 mies. czasu oraz doliczając koszty abonamentu użytkowników korzystających z serwisu (mimo, że nie widnieją oficjalne statystyki serwis podaje tylko, że jest ich 300 tys., niech 5% płaci abonament), także opłaty za koszt umieszczenia ogłoszenia franczyzny (są dobierane inwidualnie zapewne w zależności od opłaty firmy, jednak zakładając, że są takie same jak w przypadku ogłoszeń, ale to wydaje się mało prawdopodobne oraz doliczając opłaty brokerów). Minimalny dochód tego serwisu wynosi wg wyliczeń wynosi 3 mln złotych miesięcznie [#1].
- www.bizbuysell.com, opłata w tym serwisie tylko za samo miesięczne wystawienie ogłoszenia kosztuje w minimalnej opcji 69$ / miesiąc (czyli znacznie więcej niż w serwisie poprzednim). W danym momencie, w serwisie jest umieszczonych ok. 40 tys. ogłoszeń, co jest podane na stronie głównej serwisu. Serwis ten podobnie jak pierwszy ma podobne rozwiązania co serwis pierwszy oraz prawdopodobnie większe przychody niż serwis pierwszy, czyli ok. 3-4 mln złotych miesięcznie (jednak profity prawdopodobnie są niższe) [#2].
- www.buybusiness.com, nie liczący się serwis na arenie międzynarodowej (ani rynku US), jednak demonstrujący, że nawet najprostszy serwis nie posiadający żadnej reklamy (jedynie pozycjonowanie) może osiągnąć dość znaczny sukes finansowy na tym polu (prawdopodne zarobki serwisu to ok. 250 tys. złotych miesięcznie) [#3].

Koszty prowadzenia w/w biznesu w internecie jest minimalny i z pewnością nie przekracza kwot rzędu 10-50 tys. zł (max. 100 tys. zł w przypadku serwisu #2) miesięcznie. Dokładne wartości są niemożliwe do ustalenia bez bezpośredniego wglądu do wydatków serwisu (nieznane są także koszty biura, w przypadku serwisu #3 prawdopodobne jest, iż nie posiada on więcej niż dwóch pracowników etatowych jednak jest to informacja niepotwierdzona). Istotą jest jednak to, że są to koszty (wydatki) bardzo minimalne ze względu charakterystykę branży jaką jest Internet. W przypadku serwisu nr #3 pozycjonowaniem tego serwisu zajmuje się Polak, któremu (z którego usług autor też korzysta i udało mu się wyciągnąć tą informację) to zadanie zostało zlecone przez agencję z Nowego Yorku, koszt pozycjonowania 4 fraz (bardzo popularnych) wynosi 3 tys. zł miesięcznie, poza tym serwis nie posiada żadnej innej formy reklamy (internetowej).
[bookmark: _Toc271550224]Porównanie projektu do konkurencji
W momencie rozpoczęcia działalności opłaty za wystawienie ogłoszenia w serwisie będą znacznie zaniżone w porównaniu do konkurencji (110%-880% mniej). Koszt wystawienia ogłoszenia będzie wynosił $100 + VAT za rok czasu. Jednak o ile samo wystawienie ogłoszenie będzie bardzo tanie (taki jest cel), to opcje dodatkowe – promujące przedmiot na stronie (t.j. pogrubienie, podświetlenie i inne) będą znacznie wyższe w porównaniu do kosztów wymaganaych. Strategia ta pozwoli na znaczne większe obciążenie użytkownika końcowego większa opłatą, perswadując mu to, że widzialność jego ogłoszenia będzie wynosiła rok, a jak wiadomo każdy kto chce sprzedać biznes bądź też nieruchomość zapłaci $100 (dolar trzeba liczyć jak złotówkę, czyli 100 zł – jak dla nas), a także z pewnością wykupi za „dodatkowe” opcje takie jak pogrubienie na liście wyszukiwania, bo przecież to tylko $25 dolarów dodatkowe rocznie! Struktura cen jest zaprezentowana w pliku: http://path-of-power.com/businessretake/prices.png. Maksymalny czas na jaki można będzie wystawić ogłoszenie (np. reklamę firmy) t.j. 20 lat będzie kosztował 1000$ (z pewnością ktoś z niego skorzysta).
Udostępnienie opcji umieszczenia ogłoszenia tak tak długi okres czasu pozwoli na zdobycie ogromnej ilości ogłoszeń (conajmniej dwu, trzykrotnie większą) niż serwisy konkurencyjne, przez co możliwe stanie się reklamowanie jako najwięksi i najlepsi, numer #1 w branży. Za ilością ogłoszeń pójdzie także pozycja w wyszukiwarkach oraz ilość linków zwrotnych, a umożliwienie promowania serwisu w social media, a także dzięki udostępnieniu samym publikującym ogłoszenia podawaniu skróconego linku, np. businessretetake.com/AIP (przykładowo) sprowadzi znaczący ruch na stronę.

Wprowadzona jest już możliwość reklamowania się agencji brokerskich zajmującym się sprzedażą biznesów w zamian za niewielką opłatę (ceny podwójne jak w liście cen), także kancelarii prawniczych oraz innych. Franczyzny mogą także reklamować się na stronie (ceny podwójne), a jak pokazują analizy: większe franczyzny jak np. mcdonald’s czy kfc (znane i popularne) reklamują sięna każdym portalu, więc liczba 300 ogłoszeń (lub 150 ogłoszeń franczyzny), bez żadnych opcji dodatkowych (analiza pokazuje, że popularne franczyzny biorą wszystkie opcje, tzn. zamiast płacić standardową stawkę $200+VAT, za umieszczenie franczyzny / rok, biorą oni także opcję dodatkowe, gdzie cena za promocję na rok, wynosi ok. $1000+VAT, nie licząc promocji na stronie głównej), warte zanotowania jest także fakt, że prawdopodobnie wezmą oni promocję w serwisie na min. 10 lat, aby dostać jak największy rabat (czyli nawet zarobek rzędu 5-10 tys. / franczyznę wydaje się bardzo realny).

Został już wymyślony sposób na zebranie dużej ilości zleceń na początku działania strony, jednak właśnie na ten cel wymagane jest finansowanie, gdyż wykonanie go osobiście jest dla autora bardzo nieefektywne czasowo – to musi być zlecone zewnętrznym osobom. Przy ilości 10 – 15 tys. ogłoszeń i po otrzymaniu pierwszych zleceń, serwis po czasie ok. 4-6 miesięcy od momentu startu (medium jakim jest internet charakteryzuje się innymi standardami niż tzw. „biznesy konwencjonalne”) zacznie sprawiać wrażenie popularnego i odwiedzanego. Natomiast profesjonalizm jego wykonania będzie sprawiał wrażenie wartego zaufania i godnego uwagi. W tym momencie zaczną także przychodzić pierwsze zlecenia, za które użytkownicy zaczną płacić pieniędzmi. Warto mieć na uwadze fakt, że czas ten będzie potrzebny na poprawienie i dopracowanie maksymalne serwisu, a także na wprowadzenie kolejnych poprawek i zmian. W tym okresie czasu rozpocznie się także zakrojona na szeroką skalę indeksacja wyników w wyszukiwarkach.
[bookmark: _Toc271550225]Określenie przewag konkurencyjnych
Ogromną przewagą konkurencją, której żadna konkurencja nie posiada będzie z pewnością wprowadzenie produktu na poszczególne kraje wraz z ich językami (targetowanymi np. na Wielką Brytani, Niemcy) oraz inne kraje, w tym. Indie i Chiny – będzie to innowacja, która uczyni ten serwis największym, najlepszym w skali międzynarodowym. Dotychczas konkurencja przespała możliwość wprowadzenia tej innowacji.

Kolejny krokiem, który spowoduję, że serwis będzie znacznie bardziej zaawansowany i wyróżniał się od reszty o krok milowy, będzie stworzenie własnego WEB.API (techniczne). Jest to opcja, którą posiada m.in. Facebook, a umożliwia ono tworzenie własnych aplikacji twórcom innych stron, także tworzenie własnych podstron w ramach serwisu (np. możliwość zintegrowania strony ze swoją, tzw. „webdevelopera”). Jest to rozwiązanie, którego poszukują ludzie wypowiadający się na forum (ponieważ tylko jeden konkurent posiada forum), wynika to z przeprowadzonej analizy. Oczywiście serwis już posiada zainstalowane, autorskie forum.

Wprowadzenie także do oferty sprzedaży serwisy innych luksusowanych przedmiotów jak luksusowe łodzie, samochody, a także inne przedmioty, których sprzedaż jest utrudniona w czasie mniejszym niż 14 dni (co zapewniają aukcje) będzie znaczącą przewagą konkurencyjną na rynku.

Jest to zadanie (biznes), z którym autor wie, że zdobędzie świat (stając się najlepszy, numer #1 i największy na skalę międzynarodową).

	[bookmark: _Toc271550226]Perspektywy rozwoju rynku



1. Wystarczy 300 pierwszych ogłoszeń (bez żadnych opcji dodatkowych), aby zarobić na czysto (po odliczeniu podatku) – 100 tys. złotych (słownie: sto tysięcy złotych).
2. Wprowadzenie lokalnych wersji językowych na 10 największych (najbogatszych) krajów na świecie (m.in. Chiny, Indie) i wypozycjonowanie ich.
3. #1 na Google pod kompetetywnymi frazami (+ frazy główne: „business for sale”, czy „sell business”) [frazy, które są największe i najlepsze dla produktów jak np. wystawienie biznesu na sprzedaż, na których można zarobić] oraz innych wyszukiwarkach mając ymi największy udział na rynku (Yahoo, Bing); pozycjonowanie fraz na poszczególne frazy (np. dla Chin). Frazy te będą idealnym początkiem do zdobycia rynku globalnego.

Natomiast jeśli chodzi o rozwój rynku to napewno dążenie (po wprowadzeniu zmian powyższych) do zwiększenia świadomości społecznej o tej formie metody reklamy (która umożliwia sprzedaż i jest praktycznie najkorzystniejszym wyborem oferowanym w internecie). Także zwiększenie świadomości marki zarówno na poziomie IT jak i w tzw. social media poprzez marketing wirusowy, a także prawdopodobnie reklamę w telewizji. Jednak warto tutaj dodać, że każdy kto będzie chciał kupić bądź sprzedać, zawsze (dzięki wprowadzeniu mocno technicznych nowinek dot. seo, pozycjonowania w wyszukiwarkach) znajdzie stronę na jednym z topowych (a później #1, tylko i wyłącznie) w wynikach wyszukiwania.

O ile na początku działalności serwisu będzie on mocno nastawiony na biznesy oraz sprzedaż biznesu (rynek gdzie jest najwięcej do zrobienia), tak w dalszej perspektywie zostanie wprowadzona możliwość wystawiania w serwisie m.in. luksusowych łodzi, wysp, drogiej biżuterii oraz innych luksusowych dóbr. Także możliwość wstawienia oferty dla developerów (umieszczenia i kupna mieszkań poprzez serwis).

Sukces na rynkach zagranicznych (m.in. Rosja, Indie, Chiny czy Niemcy) jest w zasadzie pewny, gdyż na w/w nie istnieje silna konkurencja, a sam koszt wypozycjonowania strony na #1 jest niemalże zerowy. Z rynkiem międzynarodowym są związane ogromne możliwości finansowe projektu i okazja, która musi zostać wykorzystana w celu zdobycia pozycji lidera #1 na skalę międzynarodową.


+ w chwili obecnej jest wykupiona 6-literowa nazwa: www.bizpek.com


Witam,

chce zglosic nowy projekt do inwestycji, na ktory potrzebuje pieniadze. Tym razem jest to ten projekt, na ktory wiem, ze zainwestuje kolejne min. 5-7 lat mego zycia i nie jest to cos co wymyslilem sobie dzisiaj. Prosilbym o przeanalizowanie biznesplanu oraz o kontakt telefoniczny lub mozliwosc umowienia wideokonferencji (na Skype). Min. wymagane na ten projekt to (aby zostal wprowadzony z sukcesem) to 1 mln zl, w zamian za udzialy.

Jest to projekt, ktory w ciagu 5-7 lat prawdopodobnie osiagnie wartosc 1 miliarda zlotych.

Prosze o kontakt na nr tel.: 519 594 539 w razie zainteresowania projektem, chetnie odpowiem na wszystkie pytania (mimo, ze odpowiedzi na niemal wszystkie sa zawarte w obszernym pytania). Dziekuje

-- 
Andrzej Jęziorski
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